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Проведено исследование истории развития страхового рынка с древних времен по на-

стоящее время. Выявлены основные тенденции развития отечественного рынка страхования. 
Используя зарубежный опыт предложены направления совершенствования страхования, с 
учетом российских реалий.  
 

PROBLEMS AND PROSPECTS OF INSURANCE  
BUSINESS DEVELOPMENT IN RUSSIA 

 
O. N. Dormidontova 

 
A study of the history of the insurance market development from ancient times to the present 

has been conducted. The main trends in the development of the domestic insurance market are re-
vealed. Using foreign experience, directions for improving insurance are proposed, taking into ac-
count Russian realities. 

 
Роль страхования в развитии экономики заключается в том, чтобы создать 

условия для «продуктивного бизнеса», побуждающих предпринимателей ак-
тивно вводить инновации в сферу страхования, защищая их деятельность от не-
благоприятных последствий инновационных рисков.  

Прежде чем перейти к изучению проблем и перспектив развития страхо-
вания в наши дни, рассмотрим эволюцию страхованию начиная с самых исто-
ков. 

Страхование возникло в глубокой древности. В эпоху рабовладельческого 
строя некоторые соглашения имели черты договора страхования. 

В эпоху Хаммурапи за 2 тыс. лет до нашей эры члены торгового каравана 
заключали договор друг с другом о совместном несении убытков. В Сибири и 
Палестине заключали такие же договоры на случаи пропажи осла или кражи.  

В Древнем Риме страхование развивалось усиленными темпами. Профес-
сиональные коллегии и союзы применяли страхование, чтобы объединить сво-
их членов на основе профессиональных, материальных, личных ценностей [1]. 

В России только после отмены крепостного права страховое дело пере-
жило активный рост. На развитие рынка также повлиял тот факт, что натураль-
ное хозяйство было заменено на денежное. Затем продолжил складываться на-
циональный страховой рынок.  

Существовало ряд особенностей страхования СССР в довоенные годы. 
После 1917 года и на протяжении 3 лет государство использовало систему зем-
ского и частного страхования, как источник финансовых результатов. Во время 
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новой экономической политики налаживались экономические связи между де-
ревней и городом, что послужило толчком к возобновлению страхования [2]. 

После Великой Отечественной войны страхование пережило очередную 
фазу роста. Добровольное страхование начало развиваться [2]. 

Надо отметить, что одним из главных рычагов развития страхового дела в 
РФ является инвестиционное страхование. Инвестиционное страхование жизни 
– продукт, сочетающий в себе страхование жизни клиента и финансовый инст-
румент, позволяющий получить доход за счет инвестирования части внесенных 
денежных средств в различные финансовые активы, предлагаемые страховщи-
ком (облигации или акции различных компаний, представляющих различные 
сектора экономики, драгоценные металлы и т. п.) [3, 4].  

В то время как динамичное законодательное обновление новых обяза-
тельных видов страхования и модернизация существующих их видов являются 
предпосылками роста данной сферы [3]. 

В настоящее время перед страховым делом поставлена цель: развитие 
страховой сферы, чтобы превратить ее в стратегически значимый сектор госу-
дарственной экономики.  

Одним из ключевых факторов роста страхования является ипотека и ипо-
течное страхование, бум на которую наблюдался последние годы. Причиной 
такого явления может служит – финансовая несостоятельность застройщиков, 
процессы слияния и поглощения в строительной сфере, и реорганизация.  

Следует так же отметить, что развитие партнерских страховых продуктов 
с кредитными организациями, ретейлерами, онлайн-партнерами в перспективе 
следует продолжить.  

Страхование так называемых киберрисков набирает популярность, кото-
рое основано на технологиях блокчейна, криптовалют, краудфандинга, платеж-
ных сервисов и платформ [5, 6].  

В современных реалиях Российского рынка есть несколько актуальных 
проблем: создание и введение новых видов финансовых услуг, технологий и 
способов получения финансовых услуг, каналов безопасной реализации, и соз-
дание принципиально новой инфраструктуры для реализации всех возможно-
стей сферы страхования киберрисков.  

У многих сформировались консервативное отношение к страхованию, 
однако его развитие сопровождалось применением инноваций, что в свою оче-
редь привело к внедрению широкого ассортимента услуг, технологий реализа-
ции, разнообразных финансовых отношений в страховании [3].  

В страховом деле в настоящее время применяют различные инновации, 
модернизируются или внедряются новые услуги. Также применяют активно со-
временные информационно-компьютерные технологии, новые методики анали-
за и исследования рынков. Поскольку конкуренция на рынке страховых услуг 
велика, компании стараются внедрять инновации в сфере управления персона-
лом, которые направлены на совершенствование организационной структуры 
управления, форм и систем оплаты труда, технологий подбора персонала. 

В настоящее время в сфере страхования в РФ можно выделить ярко вы-
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раженные тренды страхового рынка [3]: 
1. Уход от дополнительного инвестиционного дохода и появление про-

дуктов с гарантированной доходностью. По договору страхования устанавли-
вается фиксированная ставка, которая зависит от срока договора, поэтому 
страхователь четко знает, сколько он получит по окончании срока страхова-
ния. 

2. Сервисное наполнение продуктов страхования жизни. А именно: теле-
медицина, чекапы, медицинская поддержка, консьерж-сервис. Сервисное 
наполнение создает дополнительную привлекательность продуктов и обес-
печивает клиентскую ценность, а также дает потребителю возможность 
осознанно выбрать тот или иной продукт.  

3. Жесткие рамки указания ЦБ РФ №5968 и пересмотр продуктовой 
линейки поставщикам.  

4. Сложность с выплатой инвестиционного дохода по ИСЖ. Так как 
многие продукты работали благодаря иностранным инструментам, с помо-
щью которых получали инвестиционный доход. Множество страховых ком-
паний решили поменять стратегию и начали уделять развитию продуктовой 
линейки, направленной на российские активы. 

5. Набирает популярность программа ООО СК «Сбербанк страхование 
жизни».  
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